UNIA EUROPEJSKA

E INNOWACYJNA GOSPODARKA EUROPEJSKI FUNDUSZ

NARODOWA STRATEGIA SPOJNOSCI ROZWOJU REGIONALNEGO

Dotacje na innowacje

Warszawa, dnia 22.05.2013 r.

Zapytanie ofertowe na:

1) Zakup wartosci niematerialnej i prawnej w postaci nowoczesnego
systemu B2B

2) Zakup nowych srodkéw trwatych w postaci 3 zestawéw komputerowych
(komputer z monitorem 19", klawiatura, myszka i systemem
operacyjnym)
3) Zakup WNIP w postaci oprogramowania do zestawu komputerowego
pakiet aplikacji biurowych dla matych firm (3 szt.) (m.in. edytor tekstu,
arkusz kalkulacyjny, aplikacja do prezentacji)

4) Zakup ustugi szkoleniowej (1 szt.) — 2 dniowe szkolenie specjalistyczne
dla uzytkownikow systemu B2B (5 pracownikow firmy)

Projekt wspoffinansowany ze Srodkéw Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka

Tytut projektu: Wdrozenie  nowoczesnego  systemu B2B  zwiekszajgcego
efektywnosé wspotpracy przedsiebiorstw poprzez automatyzacje
wymiany danych, informacji i proceséw handlowych

I. Zamawiajacy:
ULTIMA S.C. tukasz Bura, Katarzyna Tomiczek-Bura
ul. Baleya 10 lok. 40
02-132 Warszawa
Miejsce prowadzenia dziatalnosci gospodarczej:
ul. Chtodna 35/37 paw 7, 00-867 Warszawa
tel.: (0-22) 485-52-11 fax: (0-22) 485-52-01
NIP: 5262157047 REGON: 012937714

II.  Miejsce publikacji zapytania ofertowego:

Zapytanie ofertowe dostepne jest w publicznie dostepnym miejscu w miejscu
prowadzenia dziatalnosci gospodarczej ULTIMA S.C. tukasz Bura, Katarzyna
Tomiczek-Bura oraz na stronie internetowej firmy www.ultima.pl

Projekt wspotfinansowany ze Srodkéw Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka
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Przedmiot zamowienia:

1) Zakup wartosci niematerialnej i prawnej w postaci nowoczesnego
systemu B2B.

Ww. zakup realizowany bedzie w 2 etapach:

1) Podpisanie umowy na realizacje przedmiotowego zadania i zapfata
zaliczki za przygotowanie systemu B2B.

2) Modyfikacje, prace deweloperskie, wdrozenie, walidacja systemu.
Oddanie do uzytkowania kompletnego systemu informatycznego B2B
wraz z petng konfiguracja.

W ramach niniejszego projektu inwestycyjnego ULTIMA S.C. tukasz Bura,
Katarzyna Tomiczek-Bura planuje zakupi¢ od firmy informatycznej
nowoczesny systemu B2B, dostosowany do jego potrzeb, w ramach ktérego
odbywac sie bedzie automatyczna komunikacja handlowa (wymiana danych)
oraz koordynacja wszystkich realizowanych dziatan miedzy partnerami
biznesowymi, co stanowi niezbedne ogniwo procesow biznesowych tych
przedsiebiorstw. W ramach projektowanego systemu B2B zostanie
zaimplementowana Elektroniczna Wymiana Danych oraz wykorzystywany
bedzie zaawansowany podpis elektroniczny. Ww. system Beneficjent zakupi
w postaci Wartosci Niematerialnej i Prawne;.

Gtownym celem projektu, ktory wynika z aktualnych potrzeb Beneficjenta jest

automatyzacja procesu realizacji ustug handlowych oraz przyjmowania/

realizacji zleceh z partnerami biznesowymi. Aby zrealizowa¢ ww. cel gtowny

niezbedny jest zakup nowoczesnego, zaawansowanego systemu

informatycznego, dostosowanego do potrzeb Beneficjenta. Zakup WartoSci

Niematerialnej i Prawnej w postaci innowacyjnego systemu B2B pozwoli

Beneficjentowi na znaczgce uproszczenie wymiany danych z partnerami, jak

rowniez umozliwi automatyzacje 1 szybkie udostepnianie wszelkich

niezbednych informacji jakie powstajg w trakcie dziatalnosci operacyjnej.

Do gtéwnych funkcjonalnosci systemu B2B naleze¢ ma:

— Mozliwo$¢ wspotpracy z partnerami biznesowymi;

— Mozliwos¢ konfiguracji i dostosowania do specyfiki firmy;

— Centralna baza danych, przechowujgca stownik produktéw wchodzacych
w sktad zamowien;

— Bazy danych dostawcow/odbiorcow;

— Mozliwo$¢ budowania bazy wiedzy o produktach (posiadanie
kompleksowej bazy danych produktow zgodng z bazg dostawcow);
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— Bazy danych wykorzystywane bedg we wszystkich modutach systemu
(bedg mogty byé dowolnie rozbudowywane — tworzenie wiasnych baz
dostawcow i produktow;

— Przyjmowanie/wysytanie dokumentdéw elektronicznych;
— Koordynacja dziatan zakupowych (zamoéwienia do dostawcow/odbiorcow);
— Podglad stanéw magazynowych (dostepnos$é¢ produktow w magazynie);

— Przygotowywanie zamdéwien w nawigzaniu do wczesniejszej wspotpracy
z klientami i mozliwosci sprzedazy;

— Sktadanie zamoéwien (w tym zamdwien zbiorczych);

— Monitorowanie statusow zlecen (Sledzenie realizacji zamowienia);
— Kontrola harmonogramu wykonania zamodwienia,;

— Historia i wydruk zaméwien;

— Wsparcie w sprzedazy - generowanie dokumentow, zarzgdzanie
cennikami;

— Konfiguracja cennikow dla produktow, klientéw, poszczegdlnych transakcji;
— Dostep do cennikoéw on-line;

— Mozliwo$¢ prowadzenia kampanii cenowych (specjalne ceny
w okreslonym terminie);

— Dostep do obrazéw faktur;

— Masowe Ilub jednostkowe generowanie faktur z systemu finansowo-
ksiegowego;

— Hurtowa lub jednostkowa wysytka e-faktur;

— Weryfikacja uprawnien nadawcéw/odbiorcéw w zakresie nadania i odbioru
faktur elektronicznych;

— Zarzgdzanie kontaktami z klientami i obstuga towarzyszgcych zdarzen
i dokumentacji (zamowien, umoéw, faktur);

— Serwis internetowy umozliwiajgcy partnerom ogodlnie pojetg komunikacje
biznesowag;

— Obstuga elektronicznej wymiany danych (EDI), obstuga dokumentéw
podpisanych elektronicznie;

— Mozliwo$¢ komunikacji elektronicznej z wszystkimi partnerami, niezaleznie
czy uzywajg we wtasnej organizacji EDI czy nie.
System B2B zapewni¢ ma automatyzacje nastepujgcych procesow B2B:

— fakturowanie (wystawianie e-faktur opatrzonych bezpiecznym podpisem
elektronicznym — proces rozliczen z kontrahentami);
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— obstuga zlecen/zamowien (zgtoszenie zapotrzebowania, przyjecie
zamowienia, $ledzenie stanu jego realizacji);

— podglad stanéw magazynowych (dostep do aktualnych stanéw
magazynowych);

— zarzgdzanie dokumentami (elektroniczny obieg dokumentow).

Podpis elektroniczny ma by¢é wykorzystany w jednym automatyzowanym
procesie biznesowym typu B2B: fakturowanie (wystawianie e-faktur
opatrzonych bezpiecznym podpisem elektronicznym — proces rozliczen
z kontrahentami). Technologia elektronicznej wymiany danych ma by¢
wdrozona w trzech automatyzowanych procesach biznesowych typu B2B:
obstuga  zleceh/zamowieh  (zgtoszenie  zapotrzebowania,  przyjecie
zamowienia, Sledzenie stanu jego realizacji), podglad stanéw magazynowych
(dostep do aktualnych stanéw magazynowych), zarzgdzanie dokumentami
(elektroniczny obieg dokumentéw).

Zakup systemu informatycznego B2B obejmuje zakup funkcjonalnosci B2B,
modyfikacje systemu, prace deweloperskie, wdrozenie, walidacje oraz testy
systemu.

2) Zakup nowych srodkéw trwalych w postaci 3 zestawow
komputerowych (komputer z monitorem 19", klawiatura, myszka
i systemem operacyjnym)

Zakup ww. nowych Srodkow trwatych jest niezbednym elementem

uzytkowania systemu B2B przez Wnioskodawce i jego pracownikdéw. Ponizej

zostaty przedstawione minimalne parametry techniczne planowanych do

zakupu zestawdéw komputerowych:

— System: min. Windows 7 Professional lub rwnowazny;

— Pamiec¢ operacyjna: min. 4GB;

— Dysk twardy: min. 500 GB;

— naped: DVD-RW/LOOP;

— Ekran: 197",
Zakup wyzej wymienionych srodkow trwatych jest niezbedny do prawidtowej
obstugi transakcji handlowych dokonywanych z partnerami biznesowymi.
Pozwoli na automatyczne wprowadzanie i ewidencjonowanie wszelkich
niezbednych danych w systemie informatycznym B2B, a tym samym wptynie
na przyspieszenie procesow przygotowania i wysytki zamowien oraz
eliminacje ewentualnych bteddéw zachodzgcych podczas ich kompletaciji.

Zakupione w ramach projektu nowe S$rodki trwate bedg wykorzystywane
w celu automatyzacji dziatan miedzy wspotpracujgcymi przedsiebiorcami i sg
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konieczne do osiggniecia petnej wydajnosci funkcjonowania planowanego do
wdrozenia systemu B2B.

3) Zakup WNIP w postaci oprogramowania do zestawu komputerowego
pakiet aplikacji biurowych dla matych firm (3 szt.) (m.in. edytor tekstu,
arkusz kalkulacyjny, aplikacja do prezentaciji)

Zakup wyzej wymienionego oprogramowania jest niezbedny do prawidtowej

obstugi transakcji handlowych dokonywanych z partnerami biznesowymi.

Pozwoli na  tworzenie  dokumentéw, ktére bedg przedmiotem

zautomatyzowanej elektronicznej wymiany danych.

4) Zakup ustugi szkoleniowej (1 szt.) — 2 dniowe szkolenie specjalistyczne
dla uzytkownikéw systemu B2B (5 pracownikow firmy)

W celu nabycia umiejetnosci obstugi zakupionej WNIP niezbedna bedzie
organizacja szkolenia specjalistycznego dla 5 pracownikéw firmy z obstugi
zintegrowanego systemu informatycznego B2B. Specjalistyczne szkolenie
pozwoli  pracownikom firmy na swobodne uzytkowanie nowego
I zaawansowanego systemu informatycznego, co pozwoli na osiggniecie
zaktadanych rezultatow projektu. Zakres szkolenia obejmowac¢ ma wszystkie
funkcjonalnosci systemu B2B. Szkolenie sktadac¢ sie bedzie z dwoch petnych
dni szkoleniowych (2 x 8 godzin). Szkolenia zaplanowano w ostatnim miesigcu
realizacji projektu, czyli w trakcie testowania systemu (aby zapoznac
pracownikow z tym zaawansowanym narzedziem) oraz zaraz po wdrozeniu
systemu. Szkolenie specjalistyczne jest niezbedne do prawidtowej realizacji
projektu, nie moze zawiera¢ elementéw wiedzy ogolnej, musi byc¢
przygotowane przez firme szkolgcg jako szkolenie dedykowane dla potrzeb
Beneficjenta i nie moze mie¢ zastosowania w pracy wykonywanej na rzecz
innego przedsiebiorcy.

Termin realizacji zamoéwienia:
Nieprzekraczalny termin realizacji zamoéwienia — do 31.01.2014 r.

Sposoéb przygotowania oferty:
1. Ztozona oferta powinna zawierac:

e Nazwe i adres oferenta;
e Wartosc oferty;
e Termin waznosci oferty;

2. Oferta powinna by¢ sporzgdzona na papierze firmowym oferenta lub
opatrzona pieczatka firmowa, posiada¢ date sporzgdzenia oraz powinna
by¢ podpisana przez oferenta.
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3. Oferta powinna by¢ przestana za posrednictwem poczty, kuriera bagdz
odebrana osobiscie przez kupujgcego.

4. Oferta ztozona po terminie zostanie zwrécona do oferenta bez otwierania.

VI. Miejsce skitadania ofert:

1. Oferty nalezy sktada¢ w miejscu prowadzenia dziatalnosci gospodarczej
ULTIMA S.C. tukasz Bura, Katarzyna Tomiczek-Bura, ul. Chtodna 35/37
paw 7, 00-867 Warszawa.

2. Termin skiadania ofert uptywa 14 dnia od ukazania si¢ ogloszenia,
tj. 05.06.2013 r.
VIl.  Wybdr najkorzystniejszej oferty nastapi w oparciu o nastepujagce
kryteria:
a. Cena-100 %
Sposob oceny ofert:
1. KC — kryterium ceny:
¢ Cena minimalna — najnizsza cena wsrod rozpatrywanych ofert,
e Cena oferty — cena w aktualnie analizowanej ofercie,
e KC = Cena minimalna/Cena oferty x 100 pkt.

VIIl. Osoba upowazniona do bezposredniego kontaktowania sie z oferentami:
e tukasz Bura,
o tel. (22) 664-76-32,
e e-mail: l.bura@ultima.pl

IX. Rozstrzygniecie postepowania ofertowego

1. O wynikach postepowania jego uczestnicy zostang poinformowani
niezwtocznie po wyborze najkorzystniejszej oferty.

2. Zamawiajgcy zawiadomi wykonawcoéw, ktorzy ziozyli oferty, o wyborze
najkorzystniejszej oferty, podajgc nazwe i siedzibe wykonawcy, ktérego
oferta zostata wybrana wraz z uzasadnieniem oraz nazwy i siedziby
wykonawcow, ktérzy ztozyli oferty wraz z tgczng punktacjg z oceny oferty
(uwzgledniajgc punktacje przyznang ofertom w kazdym kryterium oceny
ofert i fgczng punktacje).

3. Informacja o wyborze najkorzystniejszej oferty zostanie umieszczona
réwniez na stronie internetowej ULTIMA S.C. tukasz Bura, Katarzyna
Tomiczek-Bura - www.ultima.pl.
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